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1.5 Projektinformation

Vilket/vilka problem vill projektet |6sa?

Den senaste rapporten (2023) fran Global Entrepreneurship Monitor (GEM) visar pa en fortsatt
svag utveckling av entreprendrernas internationella exponering samt avtagande férvantningar

rorande sysselsittningstillvixten i Sverige.

GSALI Projektet ar finansierat av Interreg Central Baltic dir projektpartnerna representerar tre

lander; Finland, Estland och Sverige. Alla med hog innovationskapacitet, men begransade
nationella marknadsmdgjligheter. For att foretag frin dessa tre lander ska kunna vixa, méaste
marknader utanfor hemmamarknaden erévras. Att erbjuda metoder for att inspirera fler
startups att ta detta steg, ar ndgot som de fyra projektparterna vill samlas kring.



Det finns en stor potential f6r innovativa startups att skala upp om de far stod och
forutsattningar att initiera internationella affarer pa ett satt som passar de i en fas dir de ar redo
for uppskalning.

Ett stort antal startups forblir lokala for 1ange och néjer sig med en inrikesmarknad beroende
pa:

1) De har inte analyserat vilken internationell marknad som bast matchar deras innovations-
/marknadsstrategi.

2) Brist pa relevant natverk

3) Produkten ir inte anpassad till den internationella marknaden

4) De saknar den kunskap och kompetens som kravs for uppskalning internationellt.

5) De saknar resurser for att finansiera tillvixten

6) Mélgrupp och behov liknar inte hemmamarknaden.

Tillkomsten av Al kommer att generera foljande mojligheter och utmaningar:

- I 6kad méngd kommer data som samlas in av startups vara en bas for nya AI-forstarkta
produkter och tjanster. For att expandera internationellt kommer det vara nédvandigt for dessa
foretag att samla in och arbeta med storre dataméngder som bidrar till starkare produkter och
tjanster med ett storre virde. I manga fall kommer foretag behova utoka sin kundbas for att
generera merviarde for kunderna. Det kommer ge en oproportionerlig férdel for de startups som
kan vixa snabbt med hjdlp av Al

Tillvaxtviljan i Giavleborg dr lag och andelen sméforetag som vill vixa, har rasat till 63,6 procent
ar 2020 att jamfora med 2017 da 81,9 procent ville vixa. Gidvleborg ligger nast sist i
sammanstillningen av de regioner dir andelen exporterande foretag visas. Det underbyggs
ocksé av att en lagre andel av de sma och medelstora foretagen i Givleborg har den
internationella marknaden som huvudsaklig marknad, 7 procent (13 procent i riket) Det ar en
nodviandighet att fler SMF i Gavleborg okar sin tillvaxt formaga for att behalla/6ka tillvixten i
lanet. En stark kunskap och formaga att nyttja Al-verktyg i Gavleborg ar avgérande for
regionens totala konkurrenskraft. Granséverskridande samarbeten som stéds av de basta
internationella experterna, framgéngsrika expanderande foretags erfarenhet och
exempelmonster kommer att tillimpas. Som ett resultat av detta kommer erfarenhetsutbytet
och larandet leda till fler nya expanderande foretag i regionen.

De fyra parterna Yrityssalo Oy, SA Tallinn Science park Tehnopol, AT Sweden samt Movexum
AB, har alla olika metoder som kan anvindas i ett gemensamt internationellt scaleup-program
med AT i fokus.

Sammanfattande beskrivning till Projektbanken

GSALI 4r ett integrerat program utformat for att hjalpa foretag utoka sin globala niarvaro
samtidigt som de utnyttjar Al-tekniken for att forbattra effektiviteten och 16nsamheten. Genom
en serie workshops, resor till utvald marknad, investerarkontakt och affirscoachning kommer
deltagarna att fa virdefulla insikter i internationella marknadsstrategier och fa praktisk traning i
att integrera Al-verktyg i sin affirsverksamhet.

Malet ar att hjdlpa foretag skala upp internationellt med AlI-drivna virde erbjudanden och
affirsmodeller.

Projektupplédgget bygger pa 4 arbetspaket integrerade for varje omgang.
- Scaling Launchpad

- AI Studio

- Growth Essentials

- Growth Convergence

GSAI &r det forsta programmet som kombinerar validerade integrerade
internationaliseringsmetoder (frin NorthBound Scaleups) med utveckling av AI-forstarkt
vardeerbjudande och affirsmodeller for att sdkerstilla internationell konkurrenskraft for
startups och scaleups.

Vilken/vilka ar projektets malgrupp(er)?
Projektets malgrupp ar foretag som uppfyller f6ljande krav:



- Ar upp till 5-7 &r gamla

- Har product market fit pA hemmamarknaden och forsiljning igang dir affairsmodellen ar
etablerad med &tminstone en enkel forsta version av en Al-forstiarkt produkt/tjénst.

- Ar redo att fa sina produkter/tjanster lanserade pa en internationell marknad

- Atagande pa styrelseniva att expandera till de forsta eller nista internationella marknaderna
(EU/EFTA)

- Mgjlighet till atkomst till kund-/programdata

- Team/medgrundare ombord som kan avsétta betydande tid till internationalisering och AI-
forstarkning.

Indirekta mélgrupper ar:

- investerare

- SMF

Vad forvantar ni er att projektets planerade aktiviteter ska leda till fér malgruppen pa kort
sikt?

Pa kort sikt férvantas att genomforande av projektet leder till:

- 45 uppskalade foretag med Al-drivna viardeerbjudanden och affarsmodeller (3 batcher varav
1/3 fran varje projektland).

- 15 Foretag som kan skapa mer avancerad proprietar Al-teknik.

- Okad medvetenhet om Al och dess mojligheter.

- Mojlighet for manga fler tillvixtforetag att delta i grundldggande Al-utbildning. Gesien
fristdende forbereda inspirations arbetspaket.

- Okad kompetens inom AI, Internationalisering, Riskkapital och Tillviixtstrategier.

Bolagen far erbjudanden dar AI som verktyg starker unikatet, innovationshgjd,
marknadsférsprang eller liknande.

Vilka effekter - hos méalgruppen eller i samhallet - forvantar ni er att projektet uppnar pa
lang sikt?

Al som verktyg hjalper att hitta arbetssdtt och metoder att 6ka den internationella
konkurrenskraften i SMF med marknadsforspréng, innovationshéjd, unikitet och
affirsmodellen.

Primér mélgrupp ar startups redo att skala upp sin verksamhet. Effekter som forvantas ar:
- Tillvéxt i antalet framgéngsrika scale-ups i centrala Ostersjoregionen

- Okad konkurrenskraft for regionala foretag pa global niva

- Hogre sysselsattningsgrad och ekonomisk utveckling i regionen

- Skapande av ett robust och sjilvforsorjande entreprendriellt ekosystem

- Framjande av anvdndning av Al-teknik i regionala foretag

- Internationella investerare attraheras

- Okat antal foretag i linet som internationaliseras

- Samarbete mellan aktorer i partnerlanderna inleds

- Battre kunskap och metoder for bolag i regionen som vill internationalisera och skala upp med
Al

Effekter pa Sekundara malgrupper (Investerare/regioner) som forvintas ar:

- Serie entreprendrer i respektive region fir mojlighet att dterinvestera kunskap och pengar i
regionala startups som har potential att ga internationellt.

- Starker respektive regions/lands investeringsforméga for startups samt entreprenors
Community.

- SMF som far samarbeta med scaleups:

- Sma och medelstora foretag i respektive region far genom att bygga relation med
startups/scaleups, mojlighet att vara pilotkunder for nya teknologier/tjanster och arbetssitt,
vilket kan bidra till att stidrka och utveckla konkurrenskraften i befintliga foretag samtidigt som
startups/scaleups fér relevanta pilot-/testkunder.

Inkubatorer:

- Far lara av varandra och 6ka kunskapen om internationalisering av scaleups. Skapa nya rutiner
och arbetssitt for att nyttja Al-verktyg for att st6tta startups att korta time-to-market, 6ka
forsprang och unikitet och minska risker.



For att skapa ett starkare stod for skalningsforetagen kommer sma ldnder och regioner med
liknande utmaningar i omrédets ekosystem for startups att dra nytta av att:

-g& samman for de mest potentiella uppskalningsforetagens anstrangningar for att vinna mark i
malmarknadsomréden

-komplettera kompetens, natverk och marknadsintrade/faciliteter pa respektive egen inhemsk
marknad (t ex softlanding hos varandra)

-Dela erfarenheter av bista praxis som ska utvecklas gransoverskridande till en ny metod for
beredskap for internationalisering

Stoder regional (RUS, RIS) och svensk nationell strategi for att stodja startups utveckling och
okad internationell tillvixt. Genom att utveckla skalbara metoder for startupforetag att
expandera till utlindska marknader och attrahera utlindska investerare.

Hur ska projektet organiseras och styras?

Movexum ar huvudpartner for GSAI och kommer att samordna aktiviteter med andra partners.
Projektet organiseras enligt f6ljande sitt.

Arbetspaket:

Varje arbetspaket kommer att organiseras av olika projektpartner. Movexum ansvarar for
arbetspaketet en Scaling Launchpad och del av Growth Convergence.

Lokaler:

Projektet kommer att f4 behov av lokaler vid utbildningar samt event och aktiviteter dir de egna
lokalerna inte rymmer samtliga deltagare.

Bemanning;:

Projektbemanning innefattar anstillning av en Lead project manager pa 50% som ansvarar for
hela projektet samt rapportering till Central Baltic. En projektledare pa 50%, Ett projekt
Assistant (controller) p& 20%, Expert pd 50% samt en kommunikator pd 20% kommer att vara
med som en del av projektet.

Ovriga organisationer som kan komma att vara resurs ir:

- Investerare- bade regionala, nationella och internationella

- Tregion Startup Invest

- Andra inkubatorer i Central Baltic regionen

- MIGHTY - EDIH

- Befintliga sma och medelstora foretag som kan fungera som pilotkunder

Teknologiska resurser:

Al-verktyg, mjukvara och infrastruktur som kommer att anvianda for att underlatta olika
affarsprocesser, dataanalys, kommunikation och andra teknikrelaterade funktioner.
Upphandling och Inkép av viss programvara kommer att ske.

Kunskapsresurser:

Upphandling av vissa experttjanster kommer att goras under projektets gang. Speciellt inom
uppskalning och AI.

Movexum har flertalet upphandlade ramavtal som till exempel resebyratjanster som kommer att
avropas i projektet. '

Projektet kommer att sarredovisas i Movexums redovisning med ett unikt projektnummer enligt
krav som stills fran finansidrerna och ingér i Movexums l6pande rutiner for uppfoljning och
rapportering.

Hur ska projektet avgransas fran ordinarie verksamhet?

Movexum har lang erfarenhet av att driva projekt och har goda rutiner for att avgriansa projekt
mot ordinarie verksamhet.

Projektet kommer ledas av en styrgrupp bestdende av representanter frén alla projektpartners
organisation som har kompetens inom de olika arbetspaketomréadena.

En dedikerad projektledare kommer att ansvara for genomférandet av projektet.

Aktiviteter och mal ar tydligt definierat och projektet har en egen budget som ar skild fran
inkubatorns lI6pande verksamhetskostnader.

Mailet ar att integrera projektets resultat i den ordinarie verksamhet vid projektets avslutande.
Forst efter utvardering av resultat kommer man kunna sikerstilla att projektets resultat kan
implementeras effektivt och héllbart nir det ar dags att 6verfora dem till den befintliga
verksamheten.



Hur ar hallbarhetsaspekter integrerade i projektet?

Hallbarhet ar vil integrerat i projektet som ocksd kompletterar andra regionala projekt och
aktiviteter inom internationalisering. Movexum arbetar gediget med hallbarhet inom
inkubatorns processer, med alla bolag som deltar. Movexum har varit med och tagit fram
Sustainability Readiness Level (SRL) som en del av Innovation Readiness Level (IRL) som de
flesta inkubatorer i Sverige foljer. De svenska bolag som kommer att delta i projektet och som
kommer ifrén Movexums incubator har d& genomgatt ett gediget arbete med IRL som omfattar
héllbara affarsmodeller och hallbart och jamstallt teamarbete.

Miljomassig hallbarhet:

Genom att avancera nya innovationer och nyforetagande i pa faltet stoder projektet
miljomassiga aspekter av héllbar utveckling. Projektet fraimjar virtuellt samarbete mellan bade
malparten och Gruppen och projektarbetet. Projektarbetet drar nytta av online-verktyg, till
exempel virtuella moten och Virtuellt samarbete och fildelning samt digitalt comunity. Resor for
projektet ar ocksa utformat péa ett sddant sétt att Personliga méten inom ramen for projektet
eller styrgruppen ar organiserade sida vid sida med annan projektverksamhet, till exempel
accelerator- eller matchmaking-event. Dessutom ar materialet i projektet utformat for att
anvandas framst online, utskrifter bestills i begriansade belopp for att svara pa de faktiska
projektdelarnas behov.

Avsikten ar att kod som behover skrivas ska skrivas sa att mindre processning behévs, dvs liagre
energiforbrukning.

Movexum har gjort ett stort arbete med klimatavtryck och har identifierat att projekt som
innefattar resor - som detta projekt - har direkt paverkan pa miljon. Vara interna policys styr
hur vi ska resa bade ekonomiskt hallbart men ocksa miljomassigt héllbart.

I projektet kommer vi att hélla nere antalet personer som reser for att minska klimatavtrycket
och om mdjligt undvika flyg. Vi ser 6ver mojligheter att ta farja eller tag om tidsplaner och
program s& medger.

Social héllbarhet:

Projektet kan bidra till att minska snedvridningar inom skalning och AI-teknik genom att framja
etisk utveckling och praxis for AI och uppmuntra deltagande av olika perspektiv i utformnings-
och genomférandeprocessen. Detta kan leda till skapandet av mer verklighetstrogna och rittvisa
Al-system som gynnar alla mianniskor i samhallet. Att ge tillgdng till resurser, mentorskap och
finansiering ger individer frin olika bakgrunder och branscher majlighet att delta i GSAL
Projektet kommer att frimja en inkluderande miljo dir olika perspektiv varderas. Detta kan
leda till utveckling av AI-teknik som dr mer rattvis och representativ for olika gruppers behov
och erfarenheter. Kvinnor ar idag underrepresenterade inom digitalisering och ICT. Projektet
tar itu med denna utmaning genom att 6ka medvetenheten och aktiviteterna innan
ansOkningsomgéngen paborjas och under hela projektet.

Al kan ersétta personer for enklare kod, i vissa fall 4ven enklare CAD, vilket leder till mindre
repetitivt arbete for programmerare/konstruktorer och darigenom hogre tillfredstéllelse och
arbetsgladje.

Projektet stravar mot en blandning av branscher och bolag som grundas/leds av team med béade
maén och kvinnor.

Ekonomisk hallbarhet:

Forvintad effekt av projektet ar tillvixt i antalet framgéngsrika scale-ups i centrala
Ostersjoregionen, 6kad konkurrenskraft for regionala foretag pa global niva och hogre
sysselsattningsgrad och ekonomisk utveckling i regionen. Detta innebar fokus under projektets
gang kommer vara att utveckla affirsmodeller som inte bara fokuserar pa ekonomisk tillvaxt
utan ocksé pé langsiktig héllbarhet. Vid expansion till nya marknader kommer deltagare fa
kunskap om erfarenheter av att arbeta med investerare och partners som har ett starkt dtagande
till hallbarhet och hur det paverkar affarer.

Detta kan inkludera att anvinda Al for att optimera resursanvindningen eller for att forutse och
forhindra avfallsproduktion.

Vilken/vilka kommuner eller 1&n ska projektet omfatta? Valda lander
Sverige



Vilken/vilka kommuner eller 1&an ska projektet omfatta? Valda lan
Vistmanland, Uppsala, Gotland, Gévleborg, Ostergétland, Sédermanland, Stockholm, Orebro

Vilken/vilka kommuner eller 1&n ska projektet omfatta? Valda kommuner

Salem, Nykoping, Visteras, Mjolby, Ljusnarsberg, Ekerd, Sigtuna, Jirfilla, Habo, Orebro,
Hudiksvall, Vallentuna, Botkyrka, Danderyd, Heby, Boxholm, Hillefors, Flen, Katrineholm,
Surahammar, Norberg, Sandviken, Taby, Solna, Vaxholm, Askersund, Haninge, Virmdo,
Vingaker, Atvidaberg, Gotland, Kungsor, Huddinge, Stockholm, Bollnis, Nynashamn, Trosa,
Norrkoping, Soderhamn, Sollentuna, Arboga, Oxelosund, Valdemarsvik, Skinnskatteberg,
Kinda, Linkoping, Motala, Karlskoga, Sodertilje, Nacka, Lidingo, Lindesberg, Osterdker, Tyreso,
Lax8, Degerfors, Koping, Hofors, Ovandker, Upplands Vasby, Upplands-Bro, Osthammar,
Strangnis, Odeshog, Lekeberg, Nordanstig, Ljusdal, Alvkarleby, Kumla, Norrtélje, Uppsala,
Gévle, Enkoping, Knivsta, Ydre, Vadstena, Hallstahammar, Fagersta, Nykvarn, Sundbyberg,
Tierp, Finspang, Hallsberg, Nora, Sala, Ockelbo, Gnesta, Eskilstuna, S6derkoping

1.6 Tid och aktivitetsplan

Aktivitet Beskrivning Startdatum -
Slutdatum

Kostnad

AP 1 Scaling Scaling launchpad kommer ge 2025-03-01 -
launchpad malgruppen insikter som; nyckeln till =~ 2027-12-31
hur de ska skala upp bolaget och
affairsmodellen, verifiering av
affairsmodellen och virdeerbjudandet.
Scaling lauchpad innefattar
kunskapshojande aktiviteter dels fran
projektintern specialist men dven
genom extern internationell
kompetens, for att ge ett storre
internationellt perspektiv.
Arbetspaketet omfattar Sprint 1, som
arrangeras i Gavle av Movexum.
Deltagande foretag fran Estland och
Finland reser till Sverige for att delta i
aktiviteterna under 2 dagar. Movexum
ansvarar for arrangemanget av Sprint
11 Gavle och resurser for insatsen ar
framst Projektledare, projektspecialist
och projektkommunikatér som
arbetar for att planera, organisera och
genomfora 2 dagarseventet.

536976

1.1 Logi Sprint 1 2 dagars event Sprint 1 genomfors i 2025-03-01 -
Gavle - Sverige. Kostnader inom 2027-12-31
aktiviteten avser logi for de Svenska
deltagande bolagen.

30282

1.2 Face2face event 2 dagars event Sprint 1 i Gavle. 2025-03-01 -
Gavle Sprint 1 Kostnader avser schablon enligt 2027-12-31
Central baltic med ersattning 87 EUR
per deltagare, per dag, per tillfalle.
Batch 1, 2 och 3 genomfor aktiviteten i
alla Sprintar. Schablonen ersatter

234168




Aktivitet

Beskrivning

Startdatum -
Slutdatum

Kostnad

kostnader for lokal och fortaring
under dessa 2 dagar.

1.3 Extern

mentor/expert sprint
1

Extern kostnad for expert som under
2 dagars eventet i Gavle (Sprint 1) -
Internationell expert genomfor en
forelasning / workshop inom omradet
Scaling launchpad vid tre tillfallen -
ett tillfalle for varje batch foretag som
genomfor programmet. Insatsen
kommer skapa stort varde for
malgruppen och ge dem ett stérre
perspektiv samt bidrar till att ta dem
igenom programmets olika tematiska
delar.

2025-03-01 -
2027-12-31

252339

1.4 Resor och logi
extern mentor/expert
sprint 1

Resor och logi for extern mentor /
expert sprint 1 som under 2 dagars
event i Gavle genomfor en
forelasning/workshop vid 3 tillfallen.
Experten ar av internationell karaktar
och reser till Sverige for att delta
under dessa 2 dagar.

2025-03-01 -
2027-12-31

20 187

AP 2 Al studio

Al Studio ar ett arbetspaket som Al
Sweden ansvarar for och ingar i Sprint
2. Sprint 2 dr ett 2 dagars event i
Stockholm och kommer omfatta
Avancerad Al utveckling och
implementation, Al applikationer till
affirsmodeller och viardeerbjudande.
Insatsen kommer att skapa stor
forstdelse for hur malgruppen kan
skala upp sina affirsmodeller genom
att samla in data och ta stod av Al for
att fa ut maximalt av det data som
samlas in. Movexums deltagande
bolag kommer att resa till Stockholm
for att delta i aktiviteterna under
dessa 2 dagar. Sprint 2 kommer
genomforas vid 3 tillfallen med 3 olika
batcher foretag under projektet.

2025-04-01 -
2027-12-31

100935

2.1 Resa och logi

Kostnaderna avser resa och logi for
deltagande foretag till Stockholm, 2
dagars event Sprint 2 - Al studio. 5
svenska deltagande bolag, max 2
personer fran varje team, genomfors i
3 batcher under projektet.

2025-04-01 -
2027-12-31

100935

AP 3 Growth
Essentials

Growth essentials omfattar Growth
hacking och Team expansion, ingar i
sprint 3 och Technopol i Estland
ansvarar for detta arbetspaket.
Deltagande foretag fran Sverige reser
till Tallin fér 2 dagars event i syfte att
fa 6kad kompetens kring hur man
anpassar produkten efter marknaden
(Growth hacking) och hur man

2025-05-01 -
2027-12-31

201870




Aktivitet

Beskrivning

Startdatum -
Slutdatum

Kostnad

effektivt och hallbart expanderar sitt
team och gor sitt foretag skalbart till
en internationell marknad.

3.1 Resa och logi
Sprint 3

Kostnaderna avser resa och logi for
deltagande foretag till Tallin - Estland,
2 dagars event Sprint 3 Growth
essentials. 5 svenska deltagande
bolag, max 2 personer fran varje team,
genomfors i 3 batcher under
projektet.

2025-05-01 -
2027-12-31

201870

AP 4 Market discovery
missions

Market discovery missions avser
resor for deltagande foretag efter att
de gjort sitt arbete med att identifiera
sin valda malmarknad i Europa. Resan
ska syfta till att traffa potentiella
kunder, investerare eller partners pa
den valda malmarknaden.

2025-03-01 -
2027-12-31

201870

4.1 Resor och logi

Market discovery missions avser
resor och logi for deltagande foretag,
5 foretag per batch, max 2 deltagare
per team i 3 batcher. efter att de gjort
sitt arbete med att identifiera sin
valda malmarknad i Europa. Resan
ska syfta till att traffa potentiella
kunder, investerare eller partners pa
den valda malmarknaden.

2025-03-01 -
2027-12-31

201870

AP 5 Growth
Convergence

Arbetspaketet omfattar konsolidering
av tillvaxtplaner och tillgéng till
resurser. Movexum tillsammans med
finska partnern Salo ansvarar for
innehallet i detta paket och de
svenska bolagen reser till Finland for
att genomfora detta under ett 2
dagars event. Detta ingar i Sprint 4.

2025-03-01 -
2027-12-31

201870

5.1 Resor och logi
Sprint 4

Resa och logi for de svenska bolagen -
Sprint 4 genomfors i Finland under ett
2 dagars event.

2025-03-01 -
2027-12-31

201870




1.7 Budget

Kostnader
Kostnadsslag 2025 2026 2027 2028 Totalt
Personal: Koordinator
- Lead 50% 459 240 459 240 459 240 112 140 1489 860
Personal:
Projektkommunikator
20% 183 696 183 696 183 696 0 551 088
Personal:
Projektledning 50% 459 240 459 240 459 240 112 140 1489 860
Personal:
Projektspecialist 50% 459 240 459 240 459 240 0 1377 720
Personal:
Projektassistent 20% 183 696 183 696 183 696 0 551 088

Externa tjanster:
Event - face2face

Sprint 1 Sverige 78 056 78 056 78 056 0 234168
Externa tjanster:
Extern mentor/expert 84113 84113 84113 0 252 339

Externa tjanster: Del
av klumpsumma
Central baltic -
uppstartskostnad 37991 0 0 0 37991

Externa tjanster:
Marknadsforing -
kommunikation 28 038 28 038 28 038 0 84114

Resor och logi: Resor
och logi for extern
mentor/expert 6729 6729 6729 0 20187

Resor och logi: Sprint
2 Stockholm - resa
och logi 10 pers per
batch 33 645 33 645 33 645 0 100 935

Resor och logi: Sprint
1 Gavle - logi svenska
bolag vid event 10 094 10 094 10 094 0 30 282

Resor och logi: Sprint
3 Estland - resa och
logi 10 pers per batch 67 290 67 290 67 290 0 201 870

Resor och logi: Sprint
4 Finland - resa och
logi 10 pers per batch 67 290 67 290 67 290 0 201 870

Resor och logi:

Market discovery
missions - svenska
bolag 10 pers per
batch 67 290 67 290 67 290 0 201 870

Schablonkostnader:
Indirekta  kostnader

office and

administration 261767 261767 261767 33642 818 943
Schablonkostnader:

Equipment 8430 8430 8430 1401 26 691
Schablonkostnader:

Travel and

accomodation 261767 261767 261767 33642 818 943
Summa kostnader 2757 612 2719621 2719 621 292 965 8489 819

Projektintdkter

Summa faktiska
kostnader 2757 612 2719621 2719 621 292 965 8489 819

Bidrag annat dn pengar




Kostnadsslag

2025

2026

2027

2028

Totalt

Summa bidrag i
annat an pengar

Summa totala
kostnader

2757612

2719 621

2719621

292 965

8489 819

Finansiering

Finansiar

2025

2026

2027

2028 |

Totalt

Offentligt bidrag annat dn pengar

Total offentligt
bidrag annat dn
pengar

Offentlig kontantfinan

siering

Central Baltic :
Central baltic
interreg 80%

2206 088

2175695

2175695

234372

6791 850

Total offentlig
kontantfinansiering

2206 088

2175695

2175 695

234 372

6791 850

Total offentlig
finansiering

2206 088

2175695

2175 695

234 372

6791 850

Privata bidrag annat dan pengar

Total privat bidrag
annat an pengar

Privat kontantfinansie

ring

Total privat
kontantfinansiering

Total privat
finansiering

Summa
medfinansiering

2206 088

2175695

2175 695

234 372

6791 850

Stoédfinansiering

Finansiering

2025

2026

2027

2028

Totalt

Stodfinansiering

551524

543 926

543 926

58 593

1697 969

Sammanstallning

Stodandel av faktiska kostnader 20,00%
Stodandel av totala kostnader 20,00%
Stodandel av stodgrundande finansiering 20,00%
Stodandel av total finansiering 20,00%
Andel annan offentlig finansiering 80,00%
Andel offentlig finansiering 100,00

%
Andel privat finansiering 0,00%




1.8 Forskott

Sokt forskottsbelopp: 200 000

Motivering: Da projektet finansieras via Central baltic och Interreg sa ar det oerhort Ianga ledtider pa
rekvirering av medel som sker var sjatte manad och dérefter kan det vara flera manaders vantan pa
utbetalning, vilket tar valdigt hart pa likviditeten - som for ovrigt ar god. Vi driver dven andra projekt
som rekvireras i efterskott som ocksa blir likviditetskravande.
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